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@rafaeldmt

www.2shapes.es/acerca/

#WCGriñón



¡Hablaremos de cómo la personalización puede aumentar 
tus ventas en joyería pero es aplicable a cualquier sector!

#WCGriñón



Experiencia de compra no ha cambiado en 50 años

#WCGriñón



La competencia



¡Teoría entendida! ¿Y cómo lo solucionamos?

#WCGriñón wordpress.bespoke-jewelers.com

http://www.youtube.com/watch?v=vSYfvsxIfF4


¿Qué es ROPO?

El 88% de los clientes investiga en línea 
antes de realizar una compra . Esto se 
conoce como ROPO (Investigación en 
línea, Compra fuera de línea).

El efecto ROPO describe el proceso 
mediante el cual el comprador primero 
investiga sobre un producto en línea 
antes de finalmente realizar una 
compra en persona.

#WCGriñón

www.2shapes.es/que-es-ropo-y-como-afecta-tu-joyeria/



Modelos 3D, ¿y por qué?

#WCGriñón

http://www.youtube.com/watch?v=-PUaB7VaRa8


Precios

#WCGriñón

¡Las combinaciones 
son infinitas! 
¡Tenemos que 
calcularlo en tiempo 
real!



Fotos

#WCGriñón

¡Todas las fotos se 
calculan de forma 
automática y se 
importan en 
WooCommerce como 
productos!



¿Qué tecnología usamos?

#WCGriñón



#WCGriñón

¿Cómo está hecho?  wordpress.bespoke-jewelers.com

Frontend Backend

Elementor Cloud 



¿PREGUNTAS?

RAFAEL DEL MOLINO


